n -

Sazba con cesso de
negw “do d *do internacional

"E } . PIIIIDIIIOD>




Os tratados internacionaisiFsio acordos
estabelecem

’mais estados

legais  vinculantes
obrigacoes entre do |
soberanos ou entre estados e organizacoes
internacionais. A negociacio de um tratado
internacional é um processo complexo e

envolve varias etapas e partes interessadas.
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Geralmente, a negociacao de um tratado
internacional comeca com a identificacao de
um problema ou questao. que requer uma
solucao multilateral ou bilateral.

Os' governos e organizacoes internacionais
podem identificar essas questoes por meio
de consultas bilaterais, reunioes
multilaterais ou outras formas de dialogo.
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Depoti
ComCuITIEERY 10 que

possa resolver a questio de forma justa e

J llilibrada.
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Durante as negociacoes, 0S gOvVernos e
organizacoes internacionais trabalham
juntos para desenvolver um texto de tratado
que satisfaca as necessidades de todas as
partes interessadas. Isso pode - envolver a
realizacao de varias rodadas de negociacocs.
trocas de propostas e compromissos.

Tr.

PIIIIIIPIDDD




Uma vez que o texto do tratado ¢ acordado
pelos negociadores, ele deve ser assinado
pelos representantes governamentais
autorizados.

Os tratados assinados pelo Governo
brasileiro podem ser encontrados na
plataforma "Concordia" - Acervo de alos
internacionais do Brasil.
wow.concordia.ilamaraly.com.br

Ty

PIIIIIIPO>DD




Durante o processo de negociacao de um
tratado internacional, oulras partes
interessadas podem desempenhar um papel
importante, como organizacoes nao
governamentais, grupos de defesa de
direitos humanos, empresas e individuos.
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Essas partes interessadas podem participar
das negociacoes como observadores,
fornccer informacoes tccnicas e legais ou
fazer lobby por posicoes especificas. As
partes interessadas tambem podem ser
consultadas durante a elaboracao do texto
do tratado e fornecer [feedback aos
negociadores.

Ty

CTTTLTEENE







